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Stappenplan

Eenmanszaken
overzetten




Je bent er bijna!

2 3

Segmenteer je klanten Gespecialiseerd team Bepaalje prijsmodel

Beslis hoe je klanten wilt factureren. Met eenvaste

Organiseerje klanten op basis van grootte, type of Niet verplicht, maar je kunt een team creeren dat zich
prijs, uurtarief of een combinatie daarvan. Jij kiest.

behoeften. Zo weet je altijd wie welke dienst nodig specifiek richt op eenmanszaken om zo
heeft. winstgevender te werken.

4 S 6

Pas je opdrachtbrief aan Breng je klanten op de hoogte Maak accounts aan (of door ons)

Update je opdrachtbrief zodat deze past bijde Informeer je eenmanszaken over de overstap Stel direct klantaccounts in. Of laat Dexxter dat

scope en het prijsmodel die je voor eenmanszaken naar Dexxter. Wij kunnen je daarbij helpen. voor je doen als het om een groot aantal gaat.

hebt vastgelegd.




Go easy mode

Dexter

Al je eenmanszaken naar
Dexxter sturen

Btw-vrijgesteld

Eenmanszaken op de oude
manier blijven servicen

<

Hoofdberoep
Btw-plichtig
Bijberoep




Wie zet je op Dexxter? Vrijwillige of gedwongen In welke volgorde gaje

? ?
Je kunt all the way gaan en zowel overstap: Ze overzetten:

nieuwe als bestaande klanten en _ N
alle statuten doen of specificeren. Je kunt ze laten kiezen of Dexxter als Het kanhandigzijnom te

enige optie biedeninjouw kantoor. definieren welke segmentenje
eerst migreert.



Dexxteris

een goede fit

Maar voor
-30% wel

Eenmanszaken dieinde
nabije toekomst een
vennootschap worden

Eenmanszaken met veel
e-commerce transacties

Forfaitaire btw-regeling
voor specifieke sectoren
zoals de landbouw
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Meer eenmanszaken servicen met
minder headcount

[A]

Dit werk is ook perfect
VOOTr juniors
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Bouw meerinterne
Dexxter-expertise

X

Meerde locaties?
Gavoor100% digitale service

Bied een meer i N
Persoonlijke service R e\l

......



Wij gebruiken Dexxter omdat het een win-winis:

de klant kan zijn boekhouding eenvoudig
bijhouden en wij winnen tijd, die we beter kunnen

inzetten op advies.

Olivier Van Damme
Director @Tellent




=1=]er:I:1| Je eigen prijsmodel

Mix & match prijzen en diensten

v ijs incl.
~ Vaste pr‘jsmOde\‘en Dexxter prijs in

“ Extra’s g :
“ Duidelijk afgebakend €65 — €99 /maang ] anvast tarjef

G
o) ~ o

/ Jouw pakket N

v Documentcontrole
? Tu/maand

online webinaringroep v Btw-aangifte

Jouw pakket




Dexxter invoicing kan via de
accountant verlopen

v Opzegbaar @//

Accountant

Dexter

Dexxter stuurtgeen |
ﬂ facturenrechtstreeks

Je klanten

naar je klant

u Facturen Dexxter-licentie + diensten
., Accountant bepaalt

elgen pricing €15 /month VAT exempt ornot subject to VAT - €5korting |

€20 /month subjectto VAT



500+ partners

servicen nu aleenmanszaken
i)l easy mode

& Partners




Opdrachtbrief aanpassen

5.1.3. De Klant en/of hun aangestelde vertegenwoordiger(s) zijn verantwoordelijk voor de hauwkeurigheid
en volledigheid van de documenten die door hen zijningediend en/of de informatie die door henis verstrekt.

De Beroepsbeoefenaaris niet verplicht om de nauwkeurigheid of volledigheid van de bedragen die door de
Klant of hun vertegenwoordigers aan hen zijn overgemaakt te verifieren, noch de betrouwbaarheid van de
gegevens, contracten, inventarissen, facturen en ondersteunende documenten van welke aard dan ook die
aan de Professional zijn toevertrouwd door de Klant of gepresenteerd als zijnde van bewijswaarde of bedoeld
om als zodanig te dienen.

Alle documenten, gegevens of enige vorm van informatie die door de Klant zijn verstrekt, al dan niet via het
Dexxter-platform, worden geacht volledig en correct te zijn. De Beroepsbeoefenaar baseert ziin werk op de
input die door de Klant in Dexxter is verstrekt en heeft geen verplichting om dit te herzien of te corrigeren, tenzij
hierover afzonderlijke afspraken zijn gemaakt.

Download voorbeeld opdrachtbrief


https://drive.google.com/drive/u/4/folders/1dgSOXjcLIRbqntuAyV6EpPW_hoFcLLu6

Informeer je klanten [eJeXife|

Klanten mailen over Host een co-webinar met
de nieuwe aanpak Dexxter voor je klanten

Download templates Contacteer ons team



https://dexxter.be/accountants/#get-started
https://drive.google.com/drive/u/4/folders/1dgSOXjcLIRbqntuAyV6EpPW_hoFcLLu6

We kKunnenje
dossiers
in bulk creeren

Zie voorbeeld @



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1CuvjqOHydV0QAwk23scqTKBW7OHRJaqO/edit?rtpof=true&sd=true&gid=552416175#gid=552416175

We kunnen 55l gaan

o0 o0
Boek 15" intro meeting Doe jeinterne checks Co-hosted webinar

(zo zieje of heteenfitis) (stap1-4) voor al je klanten



We kunnen 55l gaan

= 2 v

Alle eenmanszaken Ontvang regelmatig Check-in per kwartaal

Importeer alje dosslers op Dexxter product updates of halfjaarlijks



Start vandaag nog

Neem contact met ons op als je vragen of hulp nodig hebt.

Pieter-Jan Schurgers

Account manager
ek een gesprek
Regio: Antwerp, Limburg, Brussels Bo gesp

0032494642190

Maak je portaal aan

Arnout W”quuet Stelbinnen enkele minuten je gratis
Account manager portaalinenbeginklantenencollega’s

uit te nodigen.
Regio: West-Flanders, East-Flanders, Flemish Boek een aespbrek
Brabant gesp
arnout.willequet@dexxter.be Creeerje portaal

003249906 34 /74



https://cloud.teamleader.eu/dexxter/bookings/u/pieter-jan/t/kennismakingsgesprek-online/?_gl=1%2A63wcn6%2A_gcl_aw%2AR0NMLjE3NjkwNzQ0MDcuQ2p3S0NBaUFzc2ZMQmhCREVpd0FjTHB3ZnJkODB3am56bHU4SjN6WWpXejZ4cTNKYXBQTms3Vzh0dUhESHp4SzEtbmlKSEJRWjJMWElSb0M2VDRRQXZEX0J3RQ..%2A_gcl_au%2AMTY3NDkzMjkxOS4xNzY2NTA1MDUyLjEzNDk5MjY2OTcuMTc3MDczMjA5MS4xNzcwNzMyMDkw%2A_ga%2AMTIxNTE1NjcwOC4xNzY2NTA1MDUx%2A_ga_FBCR2ES4LY%2AczE3NzA3MzIwODAkbzEwOCRnMSR0MTc3MDczNzU5NCRqNjAkbDAkaDA.&token=cktabf3h2d
https://cloud.teamleader.eu/dexxter/bookings/u/arnout/t/kennismakingsgesprek-online/?_gl=1%2A63wcn6%2A_gcl_aw%2AR0NMLjE3NjkwNzQ0MDcuQ2p3S0NBaUFzc2ZMQmhCREVpd0FjTHB3ZnJkODB3am56bHU4SjN6WWpXejZ4cTNKYXBQTms3Vzh0dUhESHp4SzEtbmlKSEJRWjJMWElSb0M2VDRRQXZEX0J3RQ..%2A_gcl_au%2AMTY3NDkzMjkxOS4xNzY2NTA1MDUyLjEzNDk5MjY2OTcuMTc3MDczMjA5MS4xNzcwNzMyMDkw%2A_ga%2AMTIxNTE1NjcwOC4xNzY2NTA1MDUx%2A_ga_FBCR2ES4LY%2AczE3NzA3MzIwODAkbzEwOCRnMSR0MTc3MDczNzU5NCRqNjAkbDAkaDA.&token=7kci9iujx9
https://go.dexxter.be/sign-up?accountant=true&locale=nl-BE&_gl=1*1n9tg9o*_gcl_aw*R0NMLjE3NjkwNzQ0MDcuQ2p3S0NBaUFzc2ZMQmhCREVpd0FjTHB3ZnJkODB3am56bHU4SjN6WWpXejZ4cTNKYXBQTms3Vzh0dUhESHp4SzEtbmlKSEJRWjJMWElSb0M2VDRRQXZEX0J3RQ..*_gcl_au*MTY3NDkzMjkxOS4xNzY2NTA1MDUyLjEzNDk5MjY2OTcuMTc3MDczMjA5MS4xNzcwNzMyMDkw*_ga*MTIxNTE1NjcwOC4xNzY2NTA1MDUx*_ga_FBCR2ES4LY*czE3NzA3MzIwODAkbzEwOCRnMSR0MTc3MDczNzY5NCRqMjQkbDAkaDA.*_ga_NKHT3KE21V*czE3NzA3MzIwODEkbzEwOCRnMSR0MTc3MDczNzY5NSRqMjMkbDAkaDEwNjQ5MDczMDA.

